
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

    
 

 

Individuell anpassbares Komplettsystem, das alle Bereiche im Autohaus nahtlos vernetzt.  
Investitionssichere Technologien auch als cloudbasierte Software-as-a-Service Lösung (SaaS). 
Einsetzbar in allen Unternehmenstrukturen und -größen. 

Wir machen Sie unabhängig! 
Komplette Anbindung an zahlreiche  
weitere Marken wie Opel, Ford, Nissan ... 

• Ersatzteile 

• Arbeitswerte 

• PSABox soft 

• Stockbestellungen über PSA ServiceBox 

• PSA ServiceBox (V14) und Timenet Dateien 

Auftragsabwicklung mit Zugriff auf den KfzPilot® Kunden- 
und Fahrzeugstamm / Zugriff auf Pakete und 
Übertragung von Aufträgen an KfzPilot® mit allen 
Einzelpositionen und Blöcken (LDTs) / CSV-Datei mit 
Lagerbestellungen / Änderungen von Aufträgen in 
KfzPilot® an die ServiceBox (bidirektionaler 
Datenaustausch) 

• DISTRIGO 

• PSA Gewährleistungssystem (ePGC) 

• PSA Dealer Data Consolidation (DDC) 

• PSA CRONOS / AccelCRO (Acceleration Cronos) 

Versand der Fahrzeugproduktdaten (GEOS), der 
Vorlaufdaten (Cronos) und der Fahrzeugeingangs-
rechnungen über die PSABox 
 

 

KfzPilot® für CITROËN -Händler 
Die modernste, echte Windows-Lösung - 
verlässlich, anwenderfreundlich, skalierbar 

 KfzPilot® - die maßgeschneiderte Software für IHRE Geschäftsprozesse: 

 
Optionale Erweiterungen: 
• Schadenskalkulation von DAT, 

SCHWACKE 
• Elektronische Zeiterfassung, 

Werkstattplanung, ET Erfassung / 
Inventur  

• Diverse Katalogintegrationen ATRIS, 
TECDOC, CentroDigital, STAkis 4.0 etc. 
(weitere auf Anfrage) 

• Einbindung diverser Online 
Fahrzeugbörsen, z.B. mobile.de, 
AutoScout24, webmobil 24 uvm. 

• KfzPilot® Datenschnittstellen zu 
Fremdanbietern von CRM- oder 
Archivierungslösungen, wie Prof4Net 
CATCH, VEACT, dealerdesk, Carano 
Software Solution GmbH, docuvita, 
Starke-DMS, u.a.  

• Kundenspezifische Sonderentwicklungen 
+ Individualschnittstellen 
 
 

 
 

KfzPilot® @select2GO!®  
Die mobile DMS-Lösung  
Digital und papierlos. 

   CRM im Autohaus - Instrumente zur Kundenbindung: 
   Online Terminbuchung* 
   Mobile, markenübergreifende Direktannahme (Potentialanalyse*) 
   TAPI-Telefonie, SMS- und Mail Versand direkt aus KfzPilot® 
   OneTouchMarketing™, Marketingaktionen/-wiedervorlagen auf Knopfdruck 

      *optional, bei Einsatz von KfzPilot® @select2GO!®  
 
 


